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1. iCual es la poblacién total estimada de la zona concesionada?

2. ;Cual es la distribucién por edades predominante en su zona?

3. ;Cual es el nivel socioeconédmico promedio de la poblacion?

4, ¢Cudles son las principales actividades econdémicas de la regién?

5. :Qué porcentaje de la economia local corresponde a pymes?

6. ;Qué sectores de pymes predominan (comercio, servicios, industria, tecnologia, etc.)?

7.iCual es el tamafio promedio de las pymes en su zona (nimero de empleados)?
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8. ;Cuil es el nivel de profesionalizacion de los duefios de pymes?

9, ;Qué principales problematicas enfrentan las pymes locales actualmente?

10:Cémo describiria el comportamiento de compra del empresario pyme local?

1. ;Existe cultura de capacitacién empresarial en su zona? LEn qué nivel?

12. ;Qué tipo de eventos empresariales son mas comunes en la region?

13. :Qué camaras de comercio o asociaciones empresariales existen?

14. ;Cudles son las mas influyentes o activas?
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15. ;Qué medios de comunicacién locales tienen mayor alcance (TV, radio, prensa, digital)?

16. ; Existen programas gubernamentales de apoyo a pymes? Detalle cudles.

17. £Qué nivel de acceso a financiamiento tienen las pymes locales?

18. :Qué nivel de digitalizacién tienen las empresas en la zona?

19. ; Existen competidores directos en capacitacion o consultoria empresarial? ;Quiénes?

20. ;Qué oportunidades claras detecta en este mercado para la franquicia?
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21. :En qué tipo de pymes desea enfocarse principalmente?

22. :Qué sectores empresariales considera prioritarios para su filial?

23. ;Qué tipo de servicios de formaciones desea priorizar?

24, ;Qué tematicas de capacitacién considera mas demandadas en su zona?

25, ;Qué tipo de cursos desea ofrecer inicialmente?

26. ;Planea enfocarse mas en formacién presencial, virtual o hibrida? (Por qué?

27. 1Qué tipo de eventos empresariales desea organizar (seminarios, workshops, networking, etc.)?
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ENFOQUE ESTRATEGICO
DE LA FILIAL

28, ;Cudl sera su propuesta de valor diferencial en el mercado?

29. ;Qué volumen de clientes espera captar en el primer afio?

30. ;Qué estrategia utilizara para captar sus primeros clientes?

31. ;Qué alianzas estratégicas locales considera clave desarrollar?

32. ;Qué recursos propios posee para desarrollar su enfoque (equipo, contactos, experiencia)?

33. ;Qué experiencia previa tiene en el sector empresarial o educative?

34, ;Qué fortalezas personales aplicara a este negocio?
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35, ;Qué tipo de empresas considera mas dispuestas a pagar por capacitacién?

36. :Qué nivel de precios cree adecuado para su mercado?

37. iQué objetivos de posicionamiento tiene para su filial?

28, :En qué ireas especificas desea apoyo de la central?

39, ;:Qué tipo de materiales o herramientas necesita para iniciar?

40, ;Qué metas concretas desea alcanzar en los primeros 12 meses?
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4&]. ;Cudles son las principales fortalezas econdmicas de su region?

42, :Qué oportunidades de crecimiento identifica en el mercado local?

43, ;Qué debilidades estructurales presenta el mercado?

&4, ;Qué amenazas externas podrian afectar el desarrollo del negocio?

45, :Qué fortalezas personales aporta usted al proyecto?

46, (Qué experiencia relevante posee para esta actividad?

£7. ;Qué red de contactos puede aprovechar desde el inicio?
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48, ;Qué recursos financieros tiene disponibles actualmente?

49, ;Qué debilidades personales reconoce en este momento?

50, ;Qué dreas necesita desarrollar o fortalecer?

51. ;Qué riesgos considera mas importantes en este negocio?

52. ;Qué barreras de entrada existen en su mercado?

53. ;Qué ventajas competitivas puede construir rapidamente?

54. ;Qué errores cree que debe evitar en esta etapa inicial?
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5. ;Qué factores podrian limitar su crecimiento?

56. :Qué factores externos pueden favorecer su éxito?

57. :Qué nivel de competencia existe en su zona?

58. ;Qué tan preparado se siente para enfrentar esa competencia?

59, ;:Qué acciones tomara para minimizar sus debilidades?

60. ;Qué acciones tomara para aprovechar las oportunidades?
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61. i Por qué decidié adquirir esta franquicia?

62. ;Cudles son sus objetivos personales con este proyecto?

63. ;Qué expectativas econdmicas tiene a corto plazo (1 afo)?

64, ;Qué ingresos espera lograr a mediano plazeo (3 afios)?

65. ;:Qué metas financieras tiene a largo plazo (5 afios o mas)?

66. ;Qué impacto desea generar en su vida personal?

67. ;Qué impacto espera en su familia?
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68, ;Qué nivel de compromiso esta dispuesto a asumir?

69. ;Cuantas horas semanales planea dedicar al negocio?

70. ;Qué sacrificios esta dispuesto a hacer para alcanzar el éxito?

71. :Qué lo motiva profundamente a desarrollar este proyecto?

72. :Qué significa para usted el éxito en esta franquicia?

73. :Qué nivel de crecimiento personal espera lograr?

T, ;Qué tipo de estilo de vida desea alcanzar?
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IVAS PERSONALES,
PROFESIDNALES,Y FINANCIERAS

75.;Qué temores o dudas tiene actualmente?

76. :Qué lo haria sentirse plenamente satisfecho con este proyecto?

77. :Qué logros le gustaria alcanzar en los primeros 12 meses?

78. ;:Qué vision tiene para su filial en 5 afios?

79. :Qué legado desea construir con esta franquicia?

50. ;Qué esta dispuesto a hacer que otros no harian para tener éxito?
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